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RESUMO

Os medicamentos sio formas farmacéuticas obtidas com a
finalidade terapéutica para fins de tratamento, com isso os
farmacos sio indispensaveis para a satide humana. Diante
desta realidade foi entio criada a politica dos
medicamentos genéricos no Brasil, implantada pela Lei
9.787/99 que estabeleceu genérico como idéntico ao de
referéncia. Objetivo: Analisar as diferencas entre a venda
de medicamentos genéricos, similares e de referéncia.
Metodologia: Trata-se de uma pesquisa empirica, de
campo, quantitativa e exploratéria, realizada em uma
drogaria da cidade de Teresina/PI, ao longo do ano de 2023.
A coleta foi realizada por meio dos sistemas eletronicos de
registro de vendas da farmacia, foram analisados dados de
vendas de medicamentos através do software GraphPad
Prism versdo 5.0 e analisados pelo programa IBM SPSS
Statistics 2024. Resultados: Foi identificado que os
similares possuiram o maior nimero de vendas em 2023,
seguido pelo niimero de vendas dos de referéncia apesar do
seu declinio em comparacio entre o primeiro e segundo
semestre e por fim os genéricos tiveram o menor niimero
de vendas no ano de 2023. Conclusio: Os resultados
revelam wuma tendéncia clara de transicio no
comportamento de compra, com uma crescente
preferéncia por medicamentos mais economicos e eficazes.
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ABSTRACT

Medicines are pharmaceutical forms obtained for therapeutic
purposes, aimed at treatment, thus making drugs indispensable
for human health. Given this reality, the generic drug policy in
Brazil was created and implemented by Law 9.787/99, which
established generics as identical to referenc,e drugs, Objective:
To analyze the differences between the sales of generic,
similar, and reference drugs. Methodology: This is a empiric,
quantitative and exploratory field research, held in a drugstore
in the city of Teresina/PI, throughout 2023. Data was collected
through the pharmacy’s electronic sales registration systems.
Sales data of drugs in the generic, similar, and reference
categories were analyzed using GraphPad Prism version 5.0
software and analyzed by the IBM SPSS Statistics 2024
program. Results: It was identified that similar drugs had the

BJSCR (ISSN online: 2317-4404)

highest number of sales in 2023, both in the first and second
half of the year, followed by the number of sales of reference
drugs, despite their decline compared to the first and second
half of the year, and finally, generics had the lowest number of
sales in 2023. Conclusion: The results reveal a clear
transitional trend in purchasing behavior, with a growing
preference for more economical and effective medicines.

KEYWORDS: Generic drugs; Similar drugs; Reference
drug; Prices; Profitability.

1. INTRODUCAO

De acordo com a Agéncia Nacional de Vigilancia
Sanitaria (ANVISA), medicamentos sdo preparacdes
farmacéuticas destinadas a prevengdo, cura, alivio de
sintomas'. Eles sdo classificados em trés grupos
principais: medicamentos de referéncia, similares e
genéricos.

O medicamento de referéncia, também conhecido
como produto inovador, € aquele que passa por rigorosos
estudos cientificos que avaliam sua eficacia, seguranga
e qualidade antes de ser aprovado para comercializagdo.
Esse processo garante que o produto ofereca beneficios
terapéuticos comprovados e, por isso, serve como
padrio de comparacdo para os demais tipos de
medicamentos?.

O medicamento similar, por sua vez, é equivalente
ao produto de referéncia em termos de principios ativos,
concentragdo, forma farmacéutica, via de administragao
e indicacdo terapéutica. No entanto, pode apresentar
diferencas em caracteristicas como embalagem,
excipientes e nome comercial, sendo identificado por
uma marca. Embora compartilhe semelhangas
terapéuticas com o medicamento de referéncia, pode
apresentar  variagdes na  farmacocinética e
biodisponibilidade, o que pode influenciar os resultados
terapéuticos’.

Os medicamentos genéricos sdo alternativas
intercambiaveis aos produtos de referéncia, geralmente
lancados apds o vencimento da patente do produto
inovador. Eles sdo idénticos aos medicamentos de
referéncia em termos de principios ativos, dose, forma
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farmacéutica e via de administracdo, e devem
comprovar equivaléncia terapéutica em testes
laboratoriais para serem aprovados pela ANVISA. Uma
das principais caracteristicas dos medicamentos
genéricos ¢ seu prego mais acessivel, sendo
comercializados com base na Denomina¢do Comum
Brasileira (DCB) ou Denominagdo  Comum
Internacional (DCI), sem a utilizagdo de marcas
comerciais!.

Nos ultimos anos, o mercado farmacéutico brasileiro
passou por um crescimento expressivo, impulsionado
por varios fatores, incluindo o aumento do niimero de
farmacias e a competitividade crescente no setor. A
introdu¢do dos medicamentos genéricos desempenhou
um papel crucial, oferecendo ao consumidor opgdes
mais acessiveis em termos de custo, o que ampliou a sua
popularidade em detrimento dos medicamentos de
referéncia. Em 2022, os genéricos representaram 40,9%
do total de medicamentos comercializados no Brasil,
enquanto os similares atingiram 29,1%, consolidando
sua relevancia no mercado nacional®.

Entretanto, apesar do impacto positivo para os
consumidores, que se beneficiam de pregos mais baixos,
as farmdacias enfrentam desafios em relagdo a
viabilidade econdmica. A concorréncia intensa e as
margens de lucro mais apertadas, em parte devido a
maior comercializagdo de genéricos, ainda suscitam
davidas sobre os reais efeitos dessa mudanga para o
setor varejista farmac€utico. Essas questdes sao
especialmente relevantes em um contexto de forte
expansdo do setor, que em 2023 registrou um aumento
de 18% na receita nominal de vendas de medicamentos,
refletindo o dinamismo e a importincia do mercado
farmacéutico para a economia brasileira®.

Neste contexto, o presente estudo tem grande
relevancia, pois a analise comparativa das vendas de
medicamentos genéricos, similares e de referéncia pode
fornecer insights valiosos sobre a satide financeira das
farmacias. A pesquisa buscard identificar se essa
transi¢do no padrdo de consumo favorece ou prejudica o
desempenho econdmico das farmacias e, a partir de seus
resultados, oferecer subsidios para a tomada de decisoes
estratégicas pelos administradores do setor, visando uma
maior rentabilidade e eficiéncia operacional.

Desta maneira, o presente trabalho possui o objetivo
de analisar as variagdes nas vendas de medicamentos
genéricos, similares e de referéncia no periodo de
janeiro a dezembro do ano de 2023. A fim de identificar
padrdes, tendéncias e flutuagdes ao longo do tempo,
visando identificar oportunidades de otimizacdo e
estratégias de comercializacgdo eficientes.

2. MATERIAL E METODOS

Esta pesquisa caracteriza-se como empirica e
quantitativa, com enfoque na coleta e andlise de dados
numéricos referentes as vendas de medicamentos.
Foram coletados dados das vendas de diferentes
categorias de medicamentos ao longo do ano de 2023,
com o objetivo de identificar padroes e tendéncias no
mercado. Os dados utilizados foram obtidos em uma
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drogaria do Centro Sul Teresina PI. O local foi escolhido
por ser uma fonte relevante de dados de vendas de
medicamentos na regido.

A amostra da pesquisa é composta por dados de
vendas de medicamentos das categorias genéricos,
similares e de referéncia. Os dados coletados cobrem um
periodo de 12 meses, permitindo uma analise detalhada
de diversas categorias terapéuticas.

Os critérios de inclusdo envolvem a coleta de dados
de medicamentos devidamente registrados e vendidos
no periodo de analise, restritos a farmacia selecionada.
Foram excluidos dados imprecisos, referentes a
medicamentos devolvidos ou cancelados, vendas
realizadas fora do periodo de estudo, e medicamentos
que ndo se enquadrem nas categorias de genéricos,
similares ou de referéncia. Esses critérios garantem a
validade e a representatividade dos dados para a
pesquisa.

A coleta foi realizada por meio dos sistemas
eletronicos de registro de vendas da farmacia, que
fornecem informacdes detalhadas e em tempo real sobre
os medicamentos vendidos, assegurando a precisdo ¢ a
integridade dos dados coletados. Os dados coletados
foram analisados utilizando o software GraphPad Prism
versdo 5.0, permitindo a avaliacdo estatistica das
tendéncias e padroes de vendas de medicamentos no
periodo estudado.

O programa estatistico utilizado para calcular as
porcentagens e realizar a andlise dos dados brutos
apresentados foi o IBM SPSS Statistics 2024, que
permitiu o célculo das propor¢des e a representacdo
grafica das tendéncias de crescimento ou declinio dos
diferentes grupos de medicamentos.

Os riscos envolvidos nesta pesquisa sdo minimos,
limitando-se & possibilidade de exposi¢do de terceiros
no sistema de vendas. Para evitar qualquer
constrangimento, a pesquisa utiliza apenas dados
anonimizados. Quanto aos beneficios, a pesquisa
contribuira para o entendimento do mercado
farmacéutico, promovendo uma base de conhecimento
que podera subsidiar estudos futuros e politicas de
melhoria numéricos a na disponibilidade e
acessibilidade de medicamentos.

3. RESULTADOS

A analise comparativa das vendas de medicamentos
genéricos, similares e de referéncia durante o ano de
2023, dividida em dois semestres, em uma Drogaria
localizada em Teresina, revelou padroes distintos de
comportamento de consumo. Estes dados podem ser
observados no Tabela 1.

Como observado, no primeiro semestre de 2023,
foram vendidos 40.821 medicamentos genéricos,
enquanto no segundo semestre esse numero aumentou
para 49.000, representando um crescimento de cerca de
20%.

Segundo o estudo de Alves®, esse aumento pode ser
atribuido a diversos fatores, como a intensificacdo de
campanhas de incentivo ao uso de medicamentos
genéricos, que sdo conhecidos por sua eficacia e menor
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custo em comparagdo aos significativos medicamentos
de referéncia.

Tabela 1. Porcentagem de crescimento entre os semestres de 2023.

GRUPO DE 1°SEMESTRE  2°SEMESTRE  CRESCIMENTO
MEDICAMENTOS (JAN-JUN) (JUL-DEZ) (%)
GENERICOS 40.821 49.000 20.0%
SIMILARES 70.716 75.552 6.8%
REFERENCIA 61026 51.847 -15.1%

Fonte: IBM SPSS Statistics, 2024.

Além disso, a confianga crescente dos consumidores
na qualidade dos genéricos pode ter contribuido para
esse incremento.

Outro aspecto a ser considerado ¢ o impacto
econdmico no comportamento do consumidor. No
segundo semestre, periodos como o final do ano ¢ o
aumento do poder aquisitivo, motivado por bonificagdes
e 13° salario, podem ter favorecido um maior acesso a
tratamentos de saude, incluindo a preferéncia por opgdes
mais acessiveis como os genéricos’.

Em relacdo aos medicamentos similares, os dados
revelam um aumento mais moderado, mas ainda
significativo. Foram vendidos 70.716 similares no
primeiro semestre, ¢ 75.552 no segundo semestre,
representando um crescimento de aproximadamente
6,8%. Essa elevacdo pode estar relacionada a maior
competitividade do setor, que muitas vezes oferece
medicamentos similares com descontos atrativos, bem
como a confianga do consumidor em marcas
consolidadas no mercado®.

De acordo com Gomes’, a estabilidade relativa entre
os semestres também pode ser explicada pela natureza
dos medicamentos similares, que costumam ser
escolhidos por consumidores fiéis a determinadas
marcas, mantendo um padrdo de consumo mais regular
ao longo do ano.

Os medicamentos de referéncia apresentaram uma
trajetoria inversa, com uma queda nas vendas no
segundo semestre. De 61.026 unidades vendidas no
primeiro semestre, o numero caiu para 51.847 no
segundo semestre, uma redugdo de cerca de 15%. Esse
declinio pode ser interpretado sob varias perspectivas.

Primeiramente, o aumento nas vendas de genéricos e
similares pode ter contribuido para a diminui¢do da
demanda por medicamentos de referéncia, uma vez que
os consumidores, diante da eficicia comprovada e
precos mais baixos dos substitutos, optaram por
alternativas mais acessiveis'®. Além disso, politicas
publicas e incentivos ao uso de genéricos podem ter
desempenhado um papel importante na reducdo da
procura por medicamentos de referéncia.

Outro fator que pode ter influenciado essa redugdo é
a sazonalidade da demanda. No inicio do ano, a busca
por medicamentos de referéncia pode ter sido
impulsionada por questdes como o acompanhamento de
tratamentos cronicos, frequentemente realizados com
medicamentos de marca, além de um maior foco na
saude no pos-férias e durante o outono e inverno,
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periodos com maior prevaléncia de doengas
respiratorias e infecgdes sazonais''.

Para compreender melhor a participagdo de cada
grupo de medicamentos no total de vendas em cada
semestre, foi calculada a propor¢do de vendas de
medicamentos genéricos, similares e de referéncia em
rela¢@o ao volume total vendido em cada periodo. Dessa
forma, ¢ possivel observar ndo apenas o crescimento
absoluto das vendas, mas também como cada categoria
contribuiu proporcionalmente para o mercado em cada
semestre de 2023. Os resultados dessa analise estdo
apresentados no Tabela 2.

Tabela 2: Proporg¢do de vendas em 2023 por grupo de medicamentos
em cada semestre.

GRUPO DE PROPORCAO (%)NO  PROPORCAO (%) NO
MEDICAMENTOS 1° SEMESTRE 2° SEMESTRE
GENERICOS 2.3% 27.1%
SIMILARES 38.7% 42,8%
REFERENCIA 33.5% 29.4%

Fonte: IBM SPSS Statistics, 2024

A fim de complementar a analise dos dados
apresentados, optou-se por ilustrar as vendas de
medicamentos genéricos, similares e de referéncia ao
longo dos semestres de 2023 por meio da Figura 1 que
destaca as porcentagens relativas de cada categoria. Essa
visualizacdo facilitard a compreensdo das proporcdes
entre os diferentes tipos de medicamentos vendidos em
cada periodo, evidenciando as variagdes no
comportamento do mercado e a participacdo de cada
segmento nas vendas totais.

60
10
Ceneériun

Strmilarnes Referéncia
Figura 1. Comparagdo de vendas em 2023 dentro dos grupos de
medicamentos em porcentagem. Fonte: IBM SPSS Statistics, 2024.

12 Semestre m2? Semestre

Os resultados desta analise destacam a tendéncia de
crescimento no mercado de genéricos e similares, em
detrimento de medicamentos de referéncia. Esse cenario
reflete mudancas no comportamento dos consumidores,
que estdo mais conscientes das alternativas disponiveis,
bem como politicas publicas que incentivam o uso de
medicamentos mais acessiveis.

4. DISCUSSAO

A crescente aceitacdo dos genéricos, com aumento
de vendas no segundo semestre, reflete o impacto
positivo das campanhas de conscientizagdo e do
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contexto econémico'?, O crescimento mais moderado
dos similares também indica uma transigdo estavel para
marcas que ndo sdo de referéncia, mas que ja possuem
aceitagdo consolidada entre os consumidores'3.

Por outro lado, a queda na venda de medicamentos
de referéncia no segundo semestre pode ser vista como
um reflexo do sucesso dessas politicas e do aumento da
confianca nas alternativas disponiveis. Em espelho ao
estudo de Lourengo'4, este padrdo é uma demonstragdo
clara de que, embora os medicamentos de referéncia
ainda tenham seu espago no mercado, eles estdo sendo
progressivamente  substituidos por opg¢des mais
econdmicas.

Esses dados podem subsidiar futuras decisdes de
gestdo no setor farmacéutico, tanto no desenvolvimento
de politicas publicas quanto na criagdo de estratégias de
mercado voltadas para diferentes segmentos de
medicamentos.

Além dos fatores ja discutidos, ¢ importante
considerar o impacto das politicas de saude publica e das
regulamentac¢des governamentais na dindmica de vendas
dos medicamentos genéricos, similares e de referéncia.
Nos ultimos anos, o governo brasileiro tem adotado
medidas para promover o uso de genéricos, desde a
criag@o de leis que facilitam a entrada desses produtos
no mercado até a realizacdo de campanhas de
conscientizagdo que destacam a seguranca ¢ a eficacia
dos genéricos. Essas iniciativas tém como objetivo ndo
apenas reduzir o custo dos tratamentos para os
consumidores, mas também diminuir os gastos do
Sistema Unico de Satde (SUS) com a aquisi¢io de
medicamentos!®. Com isso, o crescimento nas vendas de
genéricos reflete ndo apenas uma escolha individual dos
consumidores, mas também um esforg¢o institucional
para ampliar o acesso a medicamentos de qualidade por
precos mais baixos.

Outro ponto relevante na analise comparativa entre
os grupos de medicamentos é a mudanga no perfil dos
prescritores, como médicos e farmacéuticos, que t€m
desempenhado um papel fundamental na disseminacao
do uso de genéricos. A crescente aceitagdo dos genéricos
por parte dos profissionais de saude pode ter
influenciado diretamente as vendas. Muitos médicos,
cientes da necessidade de oferecer opgdes mais
acessiveis aos pacientes, t€ém optado por prescrever
genéricos sempre que possivel, contribuindo para o
aumento da demanda'®.

Por outro lado, para os medicamentos de referéncia,
a prescricdo continua a ser mais comum em situagdes
onde a especificidade do tratamento ou a preferéncia por
uma marca consolidada é relevante, o que pode justificar
a menor participacdo de mercado desses produtos em
um cendrio mais competitivo'>.

Também ¢ importante destacar o papel das industrias
farmacéuticas na estratégia de comercializagdo dos
diferentes tipos de medicamentos. As empresas que
produzem medicamentos de referéncia tradicionalmente
investem  grandes quantias em  pesquisa e
desenvolvimento (P&D) para o lancamento de novos
farmacos, o que justifica seus precos elevados'’. No
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entanto, apos o vencimento das patentes, essas mesmas
indlstrias enfrentam concorréncia de genéricos ¢
similares, o que pode levar a uma queda significativa nas
vendas. Para mitigar esses impactos, muitas dessas
empresas tém adotado estratégias como a reformulagéo
de produtos e o desenvolvimento de novas
apresentacdes ou combinagdes terapéuticas, na tentativa
de manter a competitividade no mercado'®. Essa
dinamica pode explicar parcialmente a queda nas vendas
de medicamentos de referéncia observada no segundo
semestre de 2023.

Além disso, o cenario econdmico de 2023, com
inflagdo controlada ¢ o inicio da recuperagdo financeira
pos-pandemia, pode ter influenciado o comportamento
de compra dos consumidores. Durante periodos de crise
econdmica, como foi o caso nos anos anteriores, 0s
consumidores tendem a priorizar medicamentos mais
baratos, como os genéricos'’. Contudo, com a melhoria
das condi¢des econdmicas, € possivel que uma parte dos
consumidores tenha retornado ao consumo de
medicamentos similares, que oferecem uma percepcao
de maior qualidade, mas ainda com precgos inferiores aos
de referéncia. Esse contexto ressalta a complexidade do
mercado farmacéutico e a necessidade de uma analise
aprofundada de todos os fatores que influenciam as
tendéncias de vendas.

Assim, a comparagdo entre os trés grupos de
medicamentos no contexto de 2023 evidencia um
mercado em transformagdo, onde fatores econémicos,
institucionais e sazonais desempenham papéis
importantes na definicdio das escolhas dos
consumidores.

5. CONCLUSAO

Este estudo permitiu uma compreensdo detalhada
das dindmicas de mercado relacionadas as vendas de
medicamentos genéricos, similares e de referéncia no
ano de 2023. A analise demonstrou que os
medicamentos genéricos apresentaram o crescimento
mais expressivo ao longo do ano, impulsionados por
politicas publicas de incentivo, aumento da confianga
dos consumidores e busca por opgdes mais acessiveis.
Em paralelo, os medicamentos similares mantiveram
uma demanda estavel, evidenciando a importancia da
fidelidade dos consumidores a determinadas marcas e a
consolidacdo desses produtos como uma alternativa
intermediaria no mercado. Por outro lado, os
medicamentos de referéncia sofreram uma queda
significativa nas vendas no segundo semestre,
possivelmente impactados pela maior adesdo aos
genéricos ¢ similares, bem como por questdes
econdmicas e sazonais.

Os resultados revelam uma tendéncia clara de
transicdo no comportamento de compra, com uma
crescente  preferéncia por medicamentos mais
econdmicos e eficazes. Essa transformagao reflete a
importancia das politicas de satde publica, das
estratégias de marketing e do papel dos prescritores na
promogdo de tratamentos acessiveis. Além disso, a
sazonalidade e as condigdes econdmicas foram fatores
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determinantes para as variagoes observadas entre os dois
semestres analisados.

Por fim, o estudo contribui para o entendimento do
mercado  farmacéutico no Brasil, oferecendo
conhecimentos que podem ser Uteis para futuros estudos
e para o desenvolvimento de politicas voltadas para a
ampliagdo do acesso a medicamentos. A compreensao
das tendéncias de consumo pode, assim, orientar nao
apenas estratégias comerciais, mas também agdes que
promovam maior equidade no acesso a tratamentos
essenciais, beneficiando a saide publica de maneira
mais ampla.
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